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1.1. Czym sie zajmuje ekonomia?

Ekonomial 1] jest nauka o procesach gospodarczych. Stara sie wykrywac
i opisywaC prawidlowosci rzadzace tymi procesami. Prawidlowosci te
okresSlane sg jako prawa ekonomiczne.

W procesach gospodarowania sa wykorzystywane roznego rodzaju
zasoby. Obejmujg one: (a) zasoby ludzkie (ludzie z ich wiedzq
i praktycznymi umiejetnosciami), (b) zasoby naturalne (np. ziemia ze
znajdujacymi sie w niej bogactwami, woda, powietrze) oraz (c) zasoby
bedace wynikiem wczesniejszej dziatalnosci czlowieka (np. narzedzia,
maszyny, budynki, potfabrykaty, Srodki transportu, srodki finansowe).
Z reguly nie ma az tyle zasobow, aby mozna bylo zaspokoi¢ wszystkie
potrzeby odczuwane (zgloszone) przez ludzi. Ekonomia pokazuje, w jaki
sposob ludzie, dziatajac w r6znych warunkach spoteczno-gospodarczych,
korzystajg z tych ograniczonych zasobow, jak ich uzywajq do prowadzenia
dzialalnoSci gospodarczej, jak je rozdzielajg miedzy r6zne, konkurencyjne
wobec siebie zastosowania, a takze czym sie kieruja, dokonujac tego typu
wyborow. Pokazuje rowniez, czy wykorzystanie ograniczonych zasobow
jest efektywne, czy nie i analizuje czynniki, od ktorych to zalezy.

Ekonomia zajmuje sie zaro6wno zagadnieniami bedgcymi przedmiotem
codziennej troski wiekszosci rodzin (warunki zycia i pracy, wysokosc¢
uzyskiwanych dochodéw i Swiadczen spotecznych, poziom cen
nabywanych produktéw i ustug), jak i zagadnieniami, ktore stosunkowo
mato interesujq przecietnych obywateli badZ tez zaprzataja ich uwage
jedynie sporadycznie, stanowigc raczej przedmiot zainteresowania
specjalistow w danej dziedzinie i politykow gospodarczych (np. systemy
organizacji produkcji spotecznej, mechanizmy regulowania gospodarki, ich
efektywnos¢ ekonomiczna oraz skutki spoteczno-polityczne, powigzania
gospodarcze z zagranicg, czynniki decydujgce o nowoczesnosci gospodarki
danego kraju lub jej zacofaniu, o jej stabilnosSci lub niestabilnosci).

Ekonomia, analizujgc zwigzki miedzy tymi zagadnieniami, umozliwia
lepsze poznanie rzeczywistosci spoteczno-gospodarczej oraz ulatwia



wprowadzanie do niej pozadanych zmian. Mozna w zwigzku z tym
powiedzie¢, ze ekonomia pelni funkcje poznawcza i aplikacyjna.

Funkcja poznawcza polega na tym, Ze ekonomia dostarcza wiedzy
o zjawiskach i procesach gospodarczych, o rzadzacych nimi
prawidlowosciach oraz o ich przyczynach i skutkach. Na ogét przyjmuje
sie, ze glowng powinnosScia ekonomii jako nauki i uprawiajacych ja
ekonomistow jest szukanie odpowiedzi na trzy kluczowe pytania: co, jak
i dla kogo produkowa¢, aby w danych warunkach i przy danych zasobach
mozliwie najlepiej zaspokoic potrzeby spoteczenstwa.

Co produkowaé¢, gdyz z powodu ograniczonosci zasobow trzeba
dokonywac¢ wyboru produktow bardziej i mniej waznych. Czy wystarczajq
tu kryteria rynkowe (mozliwoS¢ osiggania wysokiego zysku), czy nalezy
uwzgledni¢ tez (i w jakim stopniu) kryteria niezwigzane bezposrednio
z rynkiem, aby zapewniC okreSlona podaz tzw. doébr publicznych
i spotecznie pozadanych.

Jak produkowa¢, gdyz jest na ogdl wiele mozliwosci wynikajacych
z tego, ze poszczegOlne gospodarki dysponuja roznymi zasobami ddbr
kapitatlowych i pracy. W krajach rozwinietych jest najczesciej dostatek
kapitalu, umozliwiajagcy wyposazenie miejsc pracy w nowoczesne,
relatywnie drogie technologie. W krajach stabiej rozwinietych raczej nie ma
takich mozliwosci i produkcja opiera sie na wykorzystaniu duzych
naktadow pracy. Roéznice w relacjach miedzy kapitalem a praca wplywaja
na mozliwg do osiggniecia strukture gospodarcza (np. nie mozna
produkowa¢ ponaddzwiekowych samolotow odrzutowych bez stosowania
metod wytworczych opartych na najnowoczesniejszych technologiach).

Dla kogo produkowa¢, gdyz nalezy bra¢c pod uwage m.in. poziom
i strukture dochodow danego spoteczenstwa. Ludzie bogaci kupuja z reguty
wyroby wysokiej jakosci, wyrafinowane technicznie i estetycznie, modne.
Gotowi sg za nie duzo placi¢, a przy tym czesto je wymieniajg na nowsze.
Ludzie o niskich dochodach muszga zadowoli¢ sie wyrobami mniej
nowoczesnymi, o nizszej jakosci i niezbyt modnymi, ale majagcymi walor
przystepnej ceny. To wszystko wywiera wplyw na strukture gospodarcza
1 tempo jej zmian.

Funkcja aplikacyjna ekonomii polega z kolei glownie na tym, ze jej
ustalenia i wynikajace z nich wnioski dostarczaja wskazowek przydatnych
w dzialalnosci gospodarstw domowych, przedsiebiorstw, panstwa (w tym



rzadu), zwigzkow zawodowych itd. Wskazowki te ulatwiajq poszczegolnym
podmiotom podejmowanie prawidtowych decyzji.

Nie zawsze ekonomiSci podaja wyniki swoich analiz i badan w sposob
bezstronny. Trudno im niekiedy unikng¢ subiektywnego podejscia
odzwierciedlajagcego uznawane wartosci, Swiatopoglad, sympatie i antypatie
polityczne. W zwigzku z tym nalezy rozroznic zarowno sady (stwierdzenia)
pozytywne, jak i normatywne. O sadach pozytywnych mowimy wtedy,
gdy badacz rzeczywistosci spoteczno-gospodarczej, odwotujac sie do
faktéw, stara sie w sposéb bezstronny, przy uzyciu naukowych metod,
wyjasniaC prawidlowosci dotyczace tej rzeczywistosci i préobuje
odpowiedzie¢ na pytania typu: jakie zjawiska, procesy i dzialania maja
istotny wplyw na gospodarke, jakie sa przyczyny, uwarunkowania
i nastepstwa pewnych zjawisk, do jakich skutkow prowadza takie czy inne
dzialania ludzi itp. Natomiast z sgadami normatywnymi mamy do
czynienia wtedy, gdy badacz wyraza swe przekonania i formuluje pewne
zalecenia oparte na subiektywnym wartosciowaniu zjawisk, gdy np. probuje
mowic ludziom, jak otaczajacy ich Swiat powinien wygladac, co jest dla
nich dobre, a co zle, co jest sprawiedliwe, a co jest niesprawiedliwe, co
nalezaloby zrobic¢, aby Swiat byt lepszy. Na tego typu podpowiedzi i recepty
czesto jest autentyczne zapotrzebowanie, np. ze strony politykow.
Objasniajac Swiat, ekonomisci — podobnie jak przedstawiciele wielu innych
nauk — nie zawsze sa w stanie oprzeC sie pokusie interpretowania go
wedlug wilasnej hierarchii wartosci. Tak samo jak inni ludzie, sq oni
uwarunkowani swoim Swiatopogladem i innymi tego typu czynnikami, od
ktorych nie mogg sie catkiem uwolni¢. Miedzy innymi dlatego nie wydaje
sie mozliwe, aby ekonomia mogla catkowicie oby¢ sie bez stwierdzen
wartosciujacych.

Przykladami stwierdzen pozytywnych moga by¢ wypowiedzi typu:
sinflacja (czyli wzrost przecietnego poziomu cen) obniza sklonnos¢ do
oszczedzania” oraz ,bezrobocie prowadzi do biedy”. Sg to stwierdzenia
(sady) sprawdzalne (weryfikowalne), mozna je potwierdzi¢ lub obalic,
np. prowadzac badania empiryczne. Natomiast przykladami wypowiedzi
normatywnych moga byC stwierdzenia w rodzaju: ,bezrobocie jest
powazniejszym problemem spotecznym niz inflacja” oraz ,,duze rdznice
w dochodach sg niedobre”. Tego typu stwierdzen nie da sie jednoznacznie
zweryfikowac.



W ekonomii wyodrebnia sie dwa glowne dzialy: mikroekonomie
i makroekonomie. Mikroekonomia bada przede wszystkim poszczegolne
elementy tworzgace gospodarke takie jak: gospodarstwa domowe,
przedsiebiorstwa, sektory gospodarki, rynki okreslonych produktéw i ustug
itp. Analizuje ona sposob dzialania oraz zachowania sie na rynku
poszczegolnych producentow i konsumentow, sprzedawcow i nabywcow.
Bada czynniki wptywajace na ksztaltowanie sie wielkosci produkcji oraz
podazy poszczegolnych produktow i ustug, rozmiar6w popytu na nie oraz
wysokosci ich cen. Makroekonomia zajmuje sie natomiast analizg
gospodarki jako caloSci. Bada m.in. czynniki wplywajace na poziom
i zmiany globalnej (lacznej) produkcji i konsumpcji w gospodarce,
globalnej podazy produktow i ustug, globalnego popytu na nie, ogolnego
(Sredniego) poziom ich cen, globalnego zatrudnienia i inwestycji,
dochodow i wydatkéw budzetu panstwa itd. Makroekonomia zajmuje sie
wiec przede wszystkim badaniem wielkoSci agregatowych, czyli wielkoSci
dotyczacych calej gospodarki, a obecnie takze w szerszej skali,
np. globalnej lub grupy zintegrowanych panstw.



1.2. Potrzeby ludzkie, produkcja i praca,
czynniki produkg;ji

Potrzeby ludzi sq réznorodne, poczynajac od biologicznych, czyli takich,
ktore trzeba zaspokoi¢, aby czlowiek mogl zyC (zaspokajanie glodu,
pragnienia, ochrony przed zimnem), przez potrzeby, ktore mozna zaspokoi¢
za pomocg dobr materialnych (samochod, telewizor, meble itp.) do potrzeby
zdobywania wiedzy, ochrony zdrowia, podrézowania, rozrywki oraz
dazenia do tzw. samorealizacji, checi osiggania ambitnych celow,
wykraczajacych poza powszechnie realizowane przez innych (np. kto$
z uporem, wysitkiem i twoérczym zaangazowaniem pracuje nad
wynalazkiem, stara sie zapewnic¢ firmie korzystng pozycje konkurencyjna,
pnie sie po kolejnych szczeblach kariery zawodowej, gdyz jego celem jest
osiggniecie stanowiska dyrektora, ministra lub uznanego spotecznie tworcy
w okreslonej dziedzinie).

Potrzeby ludzkie majg charakter spoleczny, gdyz potrzeby
poszczegollnych ludzi (potrzeby indywidualne) i zbiorowosci ludzkich
(potrzeby zbiorowe) ksztaltujg sie pod wplywem warunkéw wspotzycia
ludzi w spoteczenstwie. OczywiScie zmieniajq sie one wraz z rozwojem
spoteczenstwa.

W krajach najstabiej rozwinietych, w ktérych roczny dochéd na jednego
mieszkanca nie przekracza kilkuset dolarow (np. Bangladesz, Czad),
najwazniejsze jest zaspokojenie potrzeb biologicznych, w tym zwlaszcza
zapewnienie zywnosci, na ktorg przeznacza sie tam wiekszos¢ dochodow.
Niewiele zostaje wiec na zaspokojenie wszystkich innych potrzeb.
W krajach bogatych, majacych dochdd na jednego mieszkanca w wysokosci
3000-7000 USD, na zywnoSc¢ przeznacza sie zaledwie kilkanascie procent
dochodow.

Podobnie jak potrzeby, rowniez Srodki zaspokojenia ludzkich potrzeb
majg roznorodny charakter. Najogolniej biorgc, mozna je podzieli¢ na:
materialne i niematerialne. Srodki materialne (tzw. dobra) obejmuja
naturalne zasoby przyrody oraz rzeczy bedace wynikiem dziatalnoSci



czlowieka. Srodki niematerialne to np. przekazywanie wiedzy i informacji,
dostarczanie rozrywek oraz porady lekarskie i prawne. Sq one czesto
okreslane mianem ustug niematerialnych. Ich rola systematycznie wzrasta.

Jak juz wspomniano, potrzeby ludzi i mozliwosci ich zaspokajania
zmieniajg sie wraz z rozwojem spoteczenstw. Zmienia sie wiec takze
zaangazowanie spoleczenstw w rozne rodzaje dzialalnosci zwigzane
z zaspokajaniem zmieniajacych sie potrzeb. Widac¢ to, gdy obserwuje sie
dlugookresowag ewolucje struktury zatrudnienia. Przez wiele tysiecy lat
ogromna wiekszos¢ ludnosci zajmowata sie rolnictwem i wytwarzaniem
zywnosci. Bylo to konieczne ze wzgledu na bardzo niska wydajnos¢ pracy
(cztowiek mogl wytworzy¢ zywnos¢ dla siebie i najwyzej jeszcze jednej
osoby). Stopniowo nastepowal proces powolnego wzrostu wydajnosci
pracy, umozliwiajacy zaspokojenie coraz wiekszych i Dbardziej
zroznicowanych  potrzeb. Przelomowa role odegrala rewolucja
przemystowa, ktora nastgpita w pierwszej potowie XIX w. i doprowadzita
do gwaltownego wzrostu wydajnosci pracy. Kolejne przyspieszenie
rozwoju techniki (nazywane drugq rewolucja przemystowq) wystapito
w ostatnich dekadach XX w. i objelo wszystkie obszary dziatalnosci
gospodarczej (rolnictwo, przemyst oraz ustugi). Mozliwe stalo sie coraz
szybsze zwiekszanie produkcji doébr i ustug oraz lepsze zaspokajanie
potrzeb. Bazujgce na wzroscie dochodéw i wyksztalcenia zmiany systemow
wartosci i stylu zycia prowadzily do wzmozenia popytu na ustugi
i ograniczenia tempa wzrostu popytu na Zywnosc.

Nastgpily tez radykalne zmiany w strukturze zawodowej ludnosci:
w pierwszym etapie bylo to przechodzenie z rolnictwa do przemyshy,
a w drugim z przemystu do uslug. Dominacja ustug stala sie cechg
charakteryzujqca najbogatsze spoteczenstwa, ktore weszty w faze rozwoju
postindustrialnego. W Europie zaledwie kilka procent pracujacych ogotem
utrzymuje sie z pracy w rolnictwie i to wystarcza, aby zapewnic¢ duzg podaz
zywnosci, czesto wrecz nadmierng w stosunku do zglaszanego popytu.
W Unii Europejskiej (2014 r.) najnizszy procent udziatlu (ponizej 2,2%)
zatrudnionych w rolnictwie ma np. Holandia, Belgia, Luksemburg, Niemcy,
Malta, Wielka Brytania, a najwyzszy Rumunia, Bulgaria, Polska,
Chorwacja, Portugalia i Grecja (kilkanascie procent)[2].

Opierajagc ~ sie  na  kryterium  zatrudnienia, do  najbardziej
uprzemystowionych panstw UE naleza: Czechy, Estonia, Polska, Stowacja,



Stowenia i Rumunia (w przemysle i budownictwie pracuje tam co najmniej
28% ogotlu zatrudnionych). Najnizszy udzial zatrudnionych w przemysle
(ponizej 20%) wystepuje w Danii, Irlandii, Holandii, Francji, Grecji
i Wielkiej Brytanii[ 3]. Najbardziej ,,postindustrialny” charakter (ponad 79%
zatrudnionych pracuje w ustugach) majq gospodarki Belgii, Danii, Francji,
Luksemburga, Holandii i Wielkiej Brytanii. Wzglednie niski jest natomiast
udzial zatrudnienia w ustugach (nie przekracza 63%) w Bulgarii,
Chorwacji, Czechach, Polsce, Rumunii i Stowenii. f.atwo mozna dostrzec,
ze najdalej idaca ewolucja struktury zatrudnienia nastgpita w krajach
Europy Zachodniej, a w Europie Srodkowo-Wschodniej struktura ta ma
ciggle charakter bardziej tradycyjny. Spostrzezenie to odnosi sie takze do
Polski.

Ekonomia zajmuje sie zwlaszcza tymi Srodkami zaspokojenia potrzeb
ludzi, ktore sa otrzymywane w drodze wydobywania, przetwarzania
i przemieszczania zasobow przyrody. Skutkiem takiej dzialalnoSci sg
roznorodne dobra[4] i ustugi — nazywane produktami. Oprocz produktow
istniejg tez tzw. dobra wolne, niebedace wynikiem produkcji, a wiec
wystepujace w przyrodzie w postaci nadajacej sie do zaspokojenia
okreslonej potrzeby ludzkiej (np. powietrze niezbedne do oddychania).
W praktyce zasoby tego typu dobr wyczerpuja sie, zachodzi wiec potrzeba
racjonalnego ich wykorzystywania i szerszego zainteresowania sie nimi ze
strony nauk ekonomicznych.

Produkcja jest mozliwa dzieki wykorzystaniu czynnikéw produkcji.
Wyodrebnia sie zazwyczaj trzy podstawowe czynniki produkcji: prace,
ziemie i kapitat.

Praca jest to zespot Swiadomych i celowych czynnosci cztowieka, dzieki
ktorym oddziatuje on na otaczajaca go przyrode i ja przeksztalca. Pracujac
cztowiek nie tylko zmienia swe otoczenie, lecz takze siebie, wzbogaca swoj
intelekt, gromadzi doswiadczenia, modyfikuje swdj sposdéb widzenia
Swiata, doznania i odczucia, poszerza skale swoich potrzeb. Produkcja
i praca maja charakter spoteczny. Ludzie, ktérzy cos produkujq, nie pracuja
w odosobnieniu. Ich praca taczy sie i zazebia. Proces uspolecznienia
produkcji wyraza sie réwniez w tym, ze dany produkt jest efektem pracy
coraz wiekszej liczby ludzi.

Ziemia obejmuje szeroko rozumiane zasoby naturalne, czyli ziemie
w Scistym tego stowa znaczeniu (ziemie uprawng, grunty pod zabudowe,



tereny rekreacyjne) oraz wszelkie zawarte w niej bogactwa naturalne, lasy,
wody itd. Ograniczono$¢ i nieodnawialno$¢ tego czynnika budzila od
dawna niepokdj ekonomistow i obawy, ze moze on staC sie gldéwnym
hamulcem wzrostu gospodarczego. Obawy te najpelniej przedstawit
ekonomista angielski Thomas Malthus (1766-1834, pierwszy w Anglii
profesor ekonomii politycznej). Zwracal on uwage zwlaszcza na dwie
kwestie:

» szybki wzrost ludnosci przy stalym zasobie ziemi doprowadzi
nieuchronnie do drastycznego niedoboru zywnosci i zmniejszenia
populacji. W zwigzku z tym zachecal do prowadzenia takiej polityki
gospodarczej, ktéra skutecznie hamowataby wzrost liczby ludnosci;

« zywiolowe eksploatowanie nieodnawialnych bogactw naturalnych
doprowadzi wkrotce do ich wyczerpania (wegiel, ruda zelaza, ztoto,
ropa naftowa), co uniemozliwi osigganie satysfakcjonujacego wzrostu.

Z perspektywy dlugiego okresu mozna uznac, ze te przewidywania nie
sprawdzily sie, przede wszystkim dzieki dynamicznemu postepowi
technicznemu. Niemniej problemy zwigzane z nieodnawialnoscia zasobow
naturalnych byly podejmowane jeszcze wiele razy. Najbardziej znane sg
publikacje (raporty) tzw. Klubu Rzymskiego, miedzynarodowej organizacji
zatozonej w 1968 r., zrzeszajacej naukowcow, politykow i biznesmenow
analizujacych przysztos¢ ludzkosci wobec wzrostu ludnosci w warunkach
wyczerpujacych sie zasobow naturalnych.

Kapital obejmuje potrzebne do prowadzenia dziatalnoSci gospodarczej
budynki, maszyny, urzadzenia, Srodki transportu, narzedzia, surowce
i zapasy produktow (ktore mozemy okreslic jako kapital fizyczny) oraz
roznego typu srodki finansowe np. srodki pieniezne i papiery wartosciowe,
takie jak akcje czy obligacje (kapitat finansowy). W odréznieniu od statego
zasobu ziemi, zasob kapitalu ulega zmianie, a w praktyce prawie zawsze
nastepuje jego wzrost. Trudno jednoznacznie okresli¢, jakie moga byc¢
granice tego wzrostu. Zalezy to przede wszystkim od jakosci stosowanych
mechanizmow regulujacych procesy gospodarcze, a w tym od:

* tworzenia skutecznej motywacji i mozliwosci zwiekszania zysku,
» znoszenia barier w sprawnym funkcjonowaniu rynku,
* zapewnienia rownych warunkéw konkurowania,



» mozliwosci swobodnego przeptywu kapitahu,
* umiejetnego wsparcia ze strony polityki gospodarczej prowadzonej
przez panstwo.

Wyposazenie stanowisk pracy w duzy zasob kapitalu jest istotnym
warunkiem osiggania wysokiej wydajnosci pracy i nowoczesnej produkcji.
Stanowi to podstawe dlugookresowej sity i pozycji kazdej gospodarki,
a pracownikom daje mozliwos¢ osiggania satysfakcji zawodowej i duzych
dochodow.

Lista czynnikdw produkcji bywa czasami wydluzana lub skracana. Na
przykiad ekonomista angielski Alfred Marshall, ktory pisatl na przelomie
XIX i XX w., powiekszyt ja o czwarty czynnik produkcji, tj. organizacje.
Mlodszy od niego ekonomista austriacki Joseph Alois Schumpeter
eksponowal przedsiebiorczo$¢ jako czwarty czynnik produkcji. Z kolei
w niektorych wspotczesnych analizach ekonomicznych operuje sie tylko
dwoma czynnikami produkcji: pracq ludzka i kapitatlem. Pojecie kapitatu
jest uyyjmowane wowczas bardzo szeroko i obejmuje wszelkie rzeczowe
czynniki produkcji, tzn. kapital w wezszym sensie i ziemie.

Obecnie coraz bardziej dostrzega sie potrzebe wyodrebnienia czwartego
czynnika produkcji, chociazby dlatego, Ze za pomoca trzech czynnikow
Htradycyjnych” (praca, ziemia, kapitat) nie mozna w pelni wyjasnic¢ zjawisk
i procesow zachodzacych w gospodarce. Uwaza sie czesto, ze ten nowo
wyodrebniony czynnik odgrywa we wspolczesnej gospodarce coraz
wiekszg (a wrecz najwazniejszg) role, a od stworzenia dogodnych
warunkow pozwalajacych uruchomic¢ i wykorzysta¢ jego walory zalezy
dlugookresowa pozycja konkurencyjna poszczegolnych podmiotow, jak
i calej gospodarki.

Dokonujgc pewnego uproszczenia, mozna powiedzie¢, ze czwarty
czynnik jest blisko zwigzany z czynnikiem praca, z niego wyrasta i nabiera
cech, ktore go wyodrebniaja. Mozliwy do wykorzystania potencjat
czwartego czynnika zalezy przede wszystkim od warunkow, jakie tworzy
sie w danym spoteczenstwie i gospodarce, aby uruchomi¢ w ludziach
(pracownikach) i organizacjach poklady przedsiebiorczosci, wysokiej
aktywnosci, kreatywnosci, innowacyjnosci. Sukces zalezy od zdolnosci do
polaczenia wysitku poszczegolnych ludzi, podmiotow gospodarczych
i instytucji oraz panstwa. To dzieki stworzeniu dogodnych warunkow dla



przedsiebiorczosci i innowacyjnosci osiggnieto tak spektakularne sukcesy
w Dolinie Krzemowej (Kalifornia), Bawarii (Niemcy), Szanghaju (Chiny),
Singapurze.

Czwarty czynnik nie pojawit sie nagle w ostatnich dekadach XX w.
Przejawy jego dzialania mozna znalez¢ juz dawno, ale ekonomiSci mieli
klopot z ich identyfikacja i wyodrebnieniem. Szukajagc w przesztoSci
argumentow wskazujacych, ze przedsiebiorczos¢ i innowacyjnosc¢
determinuje dlugookresowa pozycje gospodarek, nalezy przypomniec, jak
doszto do przesuniecia dominujgcej pozycji w Europie z Potwyspu
Iberyjskiego nad Kanal La Manche. Przyczyny byly dwie: (1) wygnanie
z Hiszpanii Zydéw (edykt z 1492 r.) bedacych najbardziej przedsiebiorczq
i kreatywna czescig spoleczenstwa, (2) przestawienie sie na bierny
i prézniaczy tryb zycia w luksusowych warunkach za zloto grabione
w Ameryce Poludniowej i Srodkowej. Potrzebne produkty kupowano za
granica. Pozycje dominujagcych dostawcow zdobyly spotecznosci
zamieszkujace po obu stronach Kanatu La Manche, dzieki wytrwatej pracy,
przedsiebiorczosci i kreatywnosci. To one uczyty sie, jak wytwarzac coraz
lepsze wyroby, zdobywaly doswiadczenie i to do nich przeplywalo zloto
z Hiszpanii i Portugalii. Gdy zlota z Ameryki zabraklo, a umiejetnosci
wytworczych i doSwiadczen produkcyjnych nie bylo, Potwysep Iberyjski
szybko stal sie biedny. Nad Kanalem zgromadzila sie wiedza,
przedsiebiorczos¢, etos pracy, produkcja, umiejetnoS¢ konkurowania na
zewnetrznych rynkach, no i zloto. To bardzo solidna podstawa do
budowania dlugookresowej przewagi konkurencyjnej.



1.3. Proces gospodarowania, podmioty
| decyzje gospodarcze

Ekonomia bada procesy gospodarcze, tzn. procesy produkcji, podziatu
(inaczej dystrybucji), wymiany i konsumpcji S$rodkow zaspokojenia
ludzkich potrzeb.

Produkcja nazywamy dzialalnos¢ ludzka polegajaca na wytwarzaniu
roznych srodkéw niezbednych do zaspokojenia potrzeb ludzkich.

Istota wymiany jest przenoszenie praw (uprawnien) do wilasnosci
czynnikdw uzywanych w dzialalnoSci gospodarczej oraz produktow
wytwarzanych w czasie tej dziatalnosci. Nastepujq wiec zmiany wilascicieli,
najczesciej na skutek zawieranych transakcji kupna-sprzedazy.

Waznym elementem proceséw gospodarczych jest podzial (dystrybucja)
wytworzonych débr. Kryteria stanowigce podstawe podzialu determinujq
poziom dochodéw i majatku poszczegélnych ludzi oraz grup spoteczno-
zawodowych. Poszczegolne systemy spoleczno-ekonomiczne przywigzujg
wage do roznych kryteriow. Tak np. w kapitalizmie wazne jest posiadanie
kapitatu, a w socjalizmie wazne byty naklady pracy ludzkiej.

Konsumpcja jest rozumiana w ekonomii szeroko jako uzywanie
i zuzywanie roznych débr materialnych (chleb, telewizor, buty, masto) oraz
korzystanie z ustug niematerialnych (ustlug nauczyciela, lekarza, aktora).
Proces konsumpcji odbywa sie w réznych przedziatach czasu (ciastko
mozna zjes¢ w kilkanascie sekund, telewizor uzytkowac przez kilka lat)
i nie zawsze mozna go tatwo przypisa¢ do konkretnych ludzi (telewizor
stuzy najczeSciej catej rodzinie, zesp6t muzyczny daje koncerty, ktore
gromadzg wielotysieczng widownie).

Gospodarowanie, czyli dziatalnos¢ gospodarcza ludzi, odbywa sie ciagle,
ze wzgledu na odnawialno$¢ i rozwdj ludzkich potrzeb. Dlatego tez
mowimy o powtarzajacych sie procesach gospodarczych. Procesy te
zachodza w sferze produkcji, podziatu, wymiany i konsumpcji dobr.
Okreslamy je tacznie mianem procesu gospodarowania.



Miedzy poszczegblnymi sferami procesu gospodarowania istniejg
réznorodne powigzania. Tak np. forma uczestnictwa ludzi w podziale
rezultatow produkcji zalezy od tego, czy sa oni wiaScicielami zakladow
produkcyjnych, czy tez zatrudnionymi w nich pracownikami najemnymi.
Do wiascicieli naleza wytworzone produkty i dochody z tytulu ich
sprzedazy, a do pracownikow najemnych — place, czyli wynagrodzenie za
prace.

Sfera szeroko pojmowanej produkcji cieszy sie szczeg6lnym
zainteresowaniem ekonomii, gdyz — jeSli pominiemy dobra wolne -
przedmiotem podzialu, wymiany i konsumpcji moze byC tylko to, co
zostalo wczesniej wytworzone.

Istnieja wzajemne powigzania miedzy produkcja i konsumpcjg. Z jednej
strony, produkcja okreSla konsumpcje, gdyz konsumowa¢ mozna to, co
zostato wytworzone. Z drugiej strony, konsumpcja okresla produkcje, gdyz
zapotrzebowanie zglaszane przez odbiorcow decyduje, czy jakies dobra
beda wytwarzane, czy nie. Bez masowej produkcji pewnych débr nie jest
mozliwa ich masowa konsumpcja, a bez masowej konsumpcji ponowna ich
masowa produkcja. Analiza wspolzaleznosci miedzy réznymi sferami
i aspektami procesu gospodarowania jest istotnym zadaniem ekonomii.

Wyodrebnia sie na ogot trzy typy podmiotéw gospodarczych, czyli
uczestnikow procesow gospodarowania: przedsiebiorstwo, gospodarstwo
domowe i panstwo.

Przedsiebiorstwo to zesp6t ludzi (lub pojedynczy ludzie) dysponujacy
okreslonymi Srodkami (takimi jak np. ziemia, lokale biurowe, budynki
fabryczne, maszyny, urzadzenia, narzedzia, surowce, srodki pieniezne,
srodki transportu) niezbednymi do regularnego prowadzenia dzialalnosSci
gospodarczej w sferze produkcji, obrotu towarowego czy ushug.
Dzialalnos¢ ta jest nastawiona na uzyskanie mozliwie najwiekszych
dochodéw. Przedsiebiorstwem jest np. jednoosobowy zaklad fryzjerski czy
krawiecki, ale tez gospodarstwo rolne, warsztat rzemieslniczy, cegielnia,
kopalnia, huta, mleczarnia, fabryka samochodo6w, hotel, bank itd.

Gospodarstwo domowe to najmniejsza komorka spoteczna (najczesciej
rodzina), ktéra wspolnie gromadzi dochody i wspdlnie je wydaje, aby
zaspokoi¢ swoje potrzeby konsumpcyjne. Gospodarstwo domowe pehi
dwie funkcje: konsumpcyjng (decyduje, na jakie cele przeznaczy¢ swoje
dochody i nagromadzone oszczednosci) oraz produkcyjng (decyduje, w jaki



sposob zdobywa¢ dochody, np. najmujac sie do pracy, prowadzac
dzialalno$¢ gospodarcza na wiasny rachunek). Decyzje podejmowane
w gospodarstwach domowych wywieraja istotny wplyw na calg
gospodarke. Kupujgc cos lub wstrzymujac sie od zakupow, dajemy sygnaty
producentom, czego powinni wytwarzaC wiecej, a z czego zrezygnowac.
W zwiagzku z tym stawiane bylo czesto (obecnie coraz rzadziej) pytanie, czy
ludzie, podejmujac decyzje ekonomiczne, opieraja je na racjonalnych
przestankach i kryteriach. Wskazywano, ze czesto tak nie jest, a duzy
wplyw wywiera: niepelna informacja, tradycja, przyzwyczajenie i rutyna,
moda, reklama, emocje. W niektérych teoriach (np. marksowskiej) byt to
istotny  argument, aby ograniczyC suwerennoSC konsumentow
i mechanizmow rynkowych oraz zwiekszyc role panstwa.

Wsréd ekonomistow powszechnie jest akceptowany poglad, ze cele
gospodarstw domowych i przedsiebiorstw sg skierowane na osigganie
korzysci  indywidualnych, partykularnych. Gospodarstwa domowe
podejmujq dziatalno$¢ gospodarcza, gdyz chca osiggna¢ dochody
umozliwiajgce im wysoka konsumpcje, a dla przedsiebiorstw najwazniejsze
jest osigganie wysokiego zysku. Stwarza to silng motywacje do aktywnosci,
kreatywnosci i racjonalnosci dzialania. Ale nie ma tu wiele miejsca na
altruizm i uwzglednianie potrzeb i interesow zewnetrznych.

Podmiotem, ktory powinien dostrzegac i uwzglednia¢ zarowno interesy
indywidualne, ja i poszczegolnych grup spoteczno-zawodowych oraz
calego spoteczenstwa, jest panstwo. Panstwo to zlozona, zroéznicowana
wewnetrznie, wieloszczeblowa struktura administracyjna  danego
spoteczenstwa, zamieszkujacego okreSlone terytorium. Panstwo dysponuje
wiadzg ustawodawczg, wykonawczg i sgdownicza.

Te trzy typy podmiotéw wystepuja w kazdej gospodarce. Wsrod
ekonomistow nie ma obecnie duzych roznic dotyczacych roli
przedsiebiorstw i gospodarstw domowych. Przyjmuje sie, ze powinny one
odgrywaC w gospodarce role podstawowa. Od dawna natomiast toczg sie
dyskusje i spory na temat roli panstwa i zapewne nie wygasng one szybko.
Dotyczy to zwlaszcza metod i zakresu ingerencji panstwa w gospodarke
oraz ograniczania roli rachunku ekonomicznego w zwigzku z ta
interwencja.



1.4. Wtasnos¢

1.4.1. Pojecie wtasnosci

Istotng role w procesach spoteczno-gospodarczych odgrywaja stosunki
wlasnosciowe, czyli stosunki powstajagce miedzy ludzmi w zwigzku
z korzystaniem z débr oraz decydowaniem o nich. Szczegoélnie duze
znaczenie ma charakter wtasnosci podstawowych czynnikow produkcji, od
tego zalezy bowiem sila i skutecznos¢ motywacji ludzi uczestniczacych
w procesach gospodarczych oraz efektywnos¢ poszczegélnych podmiotow
i calej gospodarki.

Wilasnos¢ mozna zdefiniowac jako zbior efektywnie
wykorzystywanych (a nie tylko deklarowanych czy zapisanych w kodeksie
lub konstytucji) uprawnien, inaczej praw wlasnosci, jakimi dany podmiot
wiasnosci (wiasciciel) dysponuje w odniesieniu do okreslonego obiektu
(przedmiotu) wiasnosci. Na zbior ten skladajg sie najogodlniej biorac, dwa
podzbiory uprawnien: (1) faktyczne korzystanie w réznorodny sposob
z obiektu wiasnosci (np. czerpanie dochodow), (2) bezposredni lub
posredni udzial w podejmowaniu istotnych decyzji dotyczacych
wykorzystania tego obiektu, czyli w zarzadzaniu nim. Jak dowodzi
praktyka, faktyczne korzystanie z danego obiektu z reguly jest silnie
uzaleznione od udziatlu w zarzqdzaniu nim.

Wilasnos¢ jest zjawiskiem stopniowalnym. Mozna bowiem korzystac
z obiektéow wilasnosci i decydowa¢ o nich w réznym stopniu. Miedzy
innymi dlatego mozemy nazwac¢ kogo$ wilascicielem wytacznym, pelnym,
niepelnym, wspotwlascicielem itd.

Wilasnos¢ ma wiele aspektéw. Ekonomia analizuje przede wszystkim
ekonomiczny aspekt wlasnosci i on jest eksponowany w podanej wyzej
definicji wlasnosci. W rzeczywistosci tego aspektu wlasnosci nie da sie
oddzieli¢ catkowicie od innych jej aspektow, w szczegdlnosci prawnego,
ale takze politycznego, ideologicznego itd.



W analizach teoretycznych wystepuje rozroznienie miedzy wiasnoscig
w sensie formalnoprawnym a wilasnoscia w sensie ekonomicznym.
Oddzielenie w analizie teoretycznej danego aspektu wlasnosci od innych jej
aspektow wymaga sprecyzowania odpowiedzi przynajmniej na dwa
pytania: (1) pytanie o podmiot wlasnosci — chodzi o to, kogo uznajemy za
wiasciciela (wilascicieli) oraz (2) pytanie o przedmiot wlasnosci — chodzi
0 to, co uznajemy za obiekt (obiekty) wtasnosci.

Podmiotem wilasnosci moga by¢ zarowno konkretni ludzie (pojedyncze
osoby, rodziny, grupy osob), jak i instytucje (przedsiebiorstwa, gminy,
panstwa). W przypadku wilasnosSci w sensie ekonomicznym za
rzeczywistych (faktycznych) wiascicieli danego obiektu uznajemy tylko
konkretnych ludzi, tzn. te osoby, rodziny lub grupy oséb, ktore czerpig
relatywnie najwieksze korzysci z tego obiektu oraz majg relatywnie
najwiekszy udzial w decydowaniu o nim (zarzadzaniu nim).

Pojecie wlasnoSci mozna odnosi¢ zaréwno do dobr materialnych (w tym
daréw przyrody oraz produktéw), jak i niematerialnych (np. prawa do
informacji lub gloszenia wlasnych pogladéw). W rozwazaniach o wtasnosci
najczesciej chodzi o dobra rzadkie, wystepujagce w ograniczonej ilosci.
Czesc¢ zwigzanych z tymi dobrami stosunkoOw wlasnosci powstaje i istnieje
niezaleznie od pewnych norm regulujacych rzeczywistoS¢ (np. norm
prawnych), reszta wynika wprost z tego typu norm. Jest zrozumiate, ze
ekonomistow interesuje przede wszystkim wiasnos¢ dobr majacych istotne
znaczenie gospodarcze, w tym zwlaszcza wlasnos¢ podstawowych
czynnikow produkcji. Z punktu widzenia wlasnosci najwiecej niejasnosci
i kontrowersji jest zwigzanych z czynnikiem praca. Przez dlugi czas wiele
emocji wzbudzaly dyskusje wokétl pytania: czy praca jest towarem
(specyficznym) sprzedawanym i kupowanym na rynku. Czy najmujacy sie
do pracy cztowiek jest podmiotem czy przedmiotem wiasnosci?

1.4.2. Klasyfikacja wtasnosci

Wyroznia sie zwykle dwa zasadnicze rodzaje wiasnosci: wlasnos¢ prywatng
i wlasnosc¢ publiczng. Wlasnosc¢ prywatna to tego rodzaju zbior uprawnien
wlasnosciowych do okreslonych obiektéw, w ktorym prawa wlasnosci
poszczegolnych jednostek sa3 — mimo pewnych ograniczen w praktyce —



ekskluzywne (wylaczne) i dobrowolnie transferowalne (przekazywalne);
wlasnos¢ publiczna to zbidr, w ktorym prawa wiasnosci jednostek nie sg
ekskluzywne i dobrowolnie transferowalne. W przypadku prywatnej
wiasnosci okreslonego obiektu dana jednostka moze wiec wylaczyc innych
ludzi z korzystania z nalezacego do niej zbioru uprawnien wtasnosciowych
odnoszacych sie do tegoz obiektu, a takze moze im ten zbior przekazac
(nieodptatnie lub odplatnie), natomiast w przypadku publicznej wiasnosci
tego obiektu dana jednostka nie moze ani wylaczyC innych ludzi
z korzystania z owego zbioru uprawnien, ani tez nie moze owego zbioru
komus$ przekazac (np. sprzedac). Wlasnos¢ publiczna wigze sie zatem ze
znacznie wiekszymi ograniczeniami praw poszczegoOlnych jednostek do
danego obiektu niz wlasnos¢ prywatna. Istotnym wyrdznikiem wilasnosci
prywatnej jest tez mozliwoS¢ wystgpienia przez wilasciciela na rynku
w charakterze sprzedawcy danego obiektu wlasnosci.

Odrebnym, w pewnym sensie posrednim, rodzajem wiasnosci,
niedajacym sie jednoznacznie zakwalifikowac ani do wlasnosci prywatnej,
ani do wiasnosci publicznej, jest wlasnosc spoldzielcza. W przesztosci
traktowano jg czesto jako forme wlasnosci publicznej (czy tez spotecznej).
Zwolennicy tego podejScia akcentowali przede wszystkim wspolne
uzytkowanie przez spoldzielcow okreslonych obiektéw wlasnosci; cecha ta
miata by¢ charakterystyczna réwniez dla innych form wlasnosci publicznej,
zwlaszcza zas dla wilasnosci panstwowej, a rownoczeSnie miala réznic
spotdzielczos¢ od typowych form wiasnosci prywatnej. Wspoélczesnie
podejscie to ma coraz stabsze uzasadnienie, zwlaszcza jesli chodzi o wiele
krajow wysoko rozwinietych. W krajach tych obserwuje sie utrzymywanie
sie specyfiki wlasnosci spéldzielczej w porownaniu z wlasnoScig
panstwowa (np. istnienie tzw. samorzadu spoéidzielczego), a rownoczesnie
burzliwy rozw6j pewnych form zbiorowej wiasnosci prywatnej (zwtaszcza
roznego typu spotek), przypominajacych pod wieloma wzgledami
spotdzielnie[5]. Wsrod cech odrozniajacych spoéldzielnie od typowych
spotek prywatnych wymienia sie najczesSciej dwie: (1) udzialy w danej
spoldzielni, ktére moga wystepowaC w postaci Srodkow rzeczowych
(np. maszyn, ziemi, budynkéw i srodkow finansowych) oraz pracy, nie sg
zazwyczaj w pehi transferowalne, (2) wplyw na zarzadzanie spoidzielniq
nie jest bezposrednio powigzany z wielkoscig wniesionych udziatow.



Prywatna wiasnos¢ kapitalu wykorzystywanego do prowadzenia
dzialalnoSci gospodarczej jest oparta na regularnym zatrudnianiu
pracownikOw najemnych i nastawieniu na osigganie mozliwie najwiekszego
dochodu pienieznego. Wlasnos¢ ta przybiera w praktyce ro6zne formy
organizacyjno-prawne. Mozemy tu wyrozni¢ w szczegolnosci: wlasnos¢
indywidualng i wlasnos¢ zbiorowa (grupowa). Wlasnos¢ indywidualna
wystepuje wtedy, gdy skupiony w danym przedsiebiorstwie zasob kapitatu
jest wlasnoscig pojedynczej osoby. Odmiang tej wiasnosci jest wlasnosc¢
rodzinna. Wlasnos¢ zbiorowa wystepuje wtedy, gdy zgromadzony
w danym przedsiebiorstwie zasob kapitalu jest wlasnoscig okreslonej
zbiorowosci (grupy osob lub grupy rodzin). Chodzi tu wiec w szczegolnosci
o wiasnos¢ skupiong w réznego typu spotkach. Specyficzng odmiang tego
typu wiasnosci jest wlasnos¢ miedzynarodowa. Wystepuje ona wtedy, gdy
dane przedsiebiorstwo nalezy do obywateli roznych krajow.

Wilasnos¢ publiczna, a wiec panstwowa i komunalna (municypalna),
to wilasnos¢ zasobéw gospodarczych nalezacych formalnie do panstwa,
poszczegdlnych  gmin, regiondw  autonomicznych  miast  itp.
Instytucjonalno-prawne  formy tego typu wilasnosci  stosowane
w poszczegoOlnych krajach sa bardzo zroznicowane, zaleznie od takich
czynnikow, jak np.: system podziatlu wladzy na centralng i lokalna, tradycje
demokratyczne lub ich brak, rola samorzadnosci lokalnej itd. Zr6znicowana
jest tez zreszta faktyczna rola wiasnosci publicznej w poszczego6lnych
krajach.

Srednio w skali $wiatowej udzial warto$ciowy produkcji wytworzonej
w sektorze publicznym wynosi okoto 10%[6]. Jednak w USA i Japonii jest
to kilka procent, natomiast w Unii Europejskiej kilkanascie procent, w tym
w Austrii i Szwecji okoto 20%, a w Polsce ponizej 20%. W liberalno-
rynkowym Singapurze sektor publiczny stanowi ponad 20%. Ze wzgledu na
to, ze wilasnos¢ publiczna wystepuje czesto w sektorach o kluczowym
znaczeniu dla gospodarki (energetyka, wydobycie surowcow, koleje,
transport lotniczy, poczta, instytucje finansowe) jej wplyw na reszte
gospodarki jest wiekszy niz udzial w calej produkcji krajowe;j.

We wspolczesnej literaturze ekonomicznej na ogot akceptowany jest
poglad, ze system spoteczno-gospodarczy oparty na wiasnoSci prywatnej
i zapewniajacy swobodny transfer praw wlasnosci prowadzi do relatywnie



(w porOéwnaniu z innymi systemami) najlepszej alokacji zasobow
gospodarczych.

1.4.3. Wtasnos¢ w sensie prawnym i ekonomicznym

Wlasnos¢ w sensie prawnym rozumiana jest zazwyczaj jako pewien
stosunek miedzy osobg a rzecza, ktory polega na wylacznosci posiadania,
uzytkowania i rozporzadzania rzeczg. Przedmiotem wilasnoSci sg tu wiec
rzeczy, a podmiotem wilasnosci osoby, przy czym eksponowane sa
zwlaszcza tzw. osoby prawne, takie np. jak przedsiebiorstwo, panstwo,
gmina, miasto, uniwersytet. Natomiast wlasnos¢ w sensie ekonomicznym
jest stosunkiem miedzy ludZzmi, ktory powstaje w zwigzku z faktycznym
i niekoniecznie odzwierciedlonym w przepisach prawa korzystaniem przez
ludzi z rezultatbw (wynikow) dzialalnoSci gospodarczej oraz
dysponowaniem (zarzadzaniem itp.) czynnikami produkcji. Przedmiotem
wlasnosci sg tu nie tyle wszelkie rzeczy, ile czynniki produkcji (zasoby
naturalne, kapital, praca ludzka) oraz ostateczne rezultaty dzialalnosci
gospodarczej (Srodki konsumpcji), a podmiotem wiasnosci sg nie tyle osoby
prawne, ile raczej konkretni ludzie, tzn. pojedyncze osoby, rodziny, grupy
0s0b, spotecznosci lokalne, spoteczenstwo jako calosc.

Analizujac rzeczywistoSC spoteczno-gospodarcza, przypisujemy zwykle
takiemu przedmiotowi (obiektowi) wlasnosci, jak np. krzesto, jakosciowo
inne znaczenie niz takiemu obiektowi, jak np. fabryka mebli,
a rownoczesnie nie traktujemy takich oséb prawnych jak przedsiebiorstwo,
panstwo, gmina czy uniwersytet jako rzeczywistych podmiotow wilasnosci
w sensie ekonomicznym. Mowiac, ze pewne rzeczy (np. czynniki
produkcji) nalezg do przedsiebiorstwa czy panstwa, odpowiadamy jedynie
na pytanie, kto jest ich wlascicielem formalnoprawnym. Aby odpowiedzie¢
na pytanie, kto jest ich wilascicielem w sensie ekonomicznym, musimy
wskazac konkretnych ludzi, ktorzy czerpig korzysci (np. dochody) z tytutu
posiadania i uzytkowania tych rzeczy oraz decydujg o sposobach i formach
ich wykorzystania. Z punktu widzenia analizy ekonomicznej rozroznienie
miedzy podmiotem wiasnosci w sensie formalnoprawnym a podmiotem
wlasnosci w sensie ekonomicznym ma istotne znaczenie. W pierwszym
przypadku dowiadujemy sie bowiem jedynie, kto jest wtascicielem danego



obiektu (tzn. kto korzysta z niego i rozporzadza nim) w Swietle istniejgcego
w danym kraju stanu prawnego, odzwierciedlonego np. w ustawach
i normach prawnych nizszego rzedu, a w drugim, kto jest tym wiascicielem
rzeczywiscie, tzn. kto w najwiekszym stopniu korzysta z tego obiektu i ma
najwiekszy udzial w decydowaniu o nim. Przy rozstrzyganiu problemow
natury prawnej ustalenie formalnoprawnego wiasciciela danego obiektu
moze byC calkowicie wystarczajace. Na przykilad wystarcza stwierdzenie,
ze wilascicielem pewnych obiektow sg takie osoby prawne, jak panstwo czy
przedsiebiorstwo. Przy rozstrzyganiu problemow natury ekonomicznej
konieczne jest jednak maksymalnie wyrazne oddzielenie unormowan
prawnych regulujacych dana rzeczywistos¢ od samej rzeczywistosci.
Juz potoczne doSwiadczenie dostarcza licznych przykladéw rozmijania sie
prawa z rzeczywistoscia. Jesli ekonomia ma dostarczac prawdziwej wiedzy
0 rzeczywistoSci gospodarczej, to musi tego typu kwestie i zjawiska
poddawac systematycznej analizie.

Przykladem tego moze by¢ analiza stosunkow wiasnosciowych w duzym
przedsiebiorstwie przemystowym, ktére ma formalny status jednoosobowej
spotki Skarbu Panstwa. Zal6zmy, ze przedsiebiorstwo to od kilku lat jest
deficytowe (nie osigga zysku), nie ptaci czeSci podatkéw, a nawet skladek
do Zakladu Ubezpieczen Spotecznych. Nie reguluje tez czeSci zobowigzan
wobec dostawcow surowcOw i nie splaca kredytow zaciggnietych w banku
(np. panstwowym). Ze wzgledu na duzg site polityczng kilkutysiecznej
zatlogi panstwo toleruje ten stan, a nawet umarza czeSC (lub calosc)
niesptaconych we wlasciwym terminie zobowigzan przedsiebiorstwa.
Zatoga nie dopuszcza do realizacji zalecen Ministra Skarbu Panstwa, ktory
domaga sie radykalnego obnizenia zatrudnienia, ograniczenia tempa
wzrostu plac, zwiekszenia nakladow na modernizacje, przeprowadzenia
prywatyzacji wedlug koncepcji zaproponowanej przez ministerstwo.
W sensie ekonomicznym takie przedsiebiorstwo jest wiasnoSciq
zatrudnionych w nim pracownikow, a nie panstwa. Sytuacje zblizone do
przedstawionych powyzej zdarzaja sie w rzeczywistosci. W Polsce dotyczy
to np. kopalni wegla kamiennego, a wczesniej bylo tak w duzych
stoczniach.



1.5. Ograniczonosc zasobow, racjonalnosc
gospodarowania i rachunek ekonomiczny

1.5.1. Granica mozliwosci produkcyjnych

Mozliwosci produkcyjne gospodarki s ograniczone ze wzgledu na
ograniczonosSc¢ zasobow, jakimi ona dysponuje. Potrzeby ludzkie sg z reguty
wieksze niz mozliwosci ich zaspokojenia, a przy tym potrzeby rosna.
Zmusza to do dokonywania wyboru, jakie potrzeby nalezy zaspokoic
w pierwszej kolejnosci, co w zwigzku z tym powinno sie produkowac oraz
w jakiej iloSci. Moze to by¢ np. wybor miedzy dobrami przeznaczonymi na
biezaca  konsumpcje  (dobrami  konsumpcyjnymi) a  dobrami
przeznaczonymi na powiekszenie zdolnosci wytworczych gospodarki
(dobrami inwestycyjnymi), dzieki ktorym mozliwa jest produkcja débr
konsumpcyjnych ~w  przysztosci. Zmniejszenie  produkcji  dobr
przeznaczonych na biezgca konsumpcje i skierowanie wiekszych zasobow
na produkcje dobr inwestycyjnych umozliwia zwiekszenie konsumpcji
w przysztoSci. Moze to byC tez wybor miedzy réznymi dobrami
konsumpcyjnymi, miedzy roznymi dobrami inwestycyjnymi itd. W kazdym
razie przy danych zasobach i danym poziomie techniki zawsze istnieje
problem, jakie konkretne dobra wytwarzac i w jakich iloSciach. Problem ten
mozemy zilustrowac na przykladzie.

Zat6zmy dla uproszczenia, ze w danym kraju chcemy wytwarzac tylko
dwa dobra: chleb i maszyny (potrzebne do produkcji chleba). Teoretycznie
wszystkie bedace w naszej dyspozycji zasoby mozna skierowa¢ na
produkcje chleba lub na produkcje maszyn. Mozemy tez produkowac
obydwa te dobra réwnoczesnie. W pierwszym przypadku otrzymujemy dwa
skrajne warianty wykorzystania zasobow. Oznaczmy je literami A i J.
Wyznaczaja one maksymalne ilosci chleba lub maszyn, mozliwe do
uzyskania w danych warunkach (tzn. przy danym poziomie techniki
i organizacji produkcji oraz przy danych umiejetnosciach ludzi). Zat6zmy,
ze w skali roku wynoszg one: 1400 tys. ton chleba (w wariancie A) lub



500 tys. sztuk maszyn (w wariancie J). W drugim przypadku otrzymujemy
pewng (teoretycznie bardzo duzg) liczbe posrednich wariantow
wykorzystania zasobow. Oznaczmy je literami od B do I. Wyznaczajq one
rozne ilosciowe stosunki produkcji chleba i maszyn rownoczesnie.

Zalozmy, ze ponizsze zestawienie (tab. 1.1) zawiera wszystkie
uwzglednione w naszym przykladzie warianty wykorzystania zasobow
gospodarczych kraju.

Tabela 1.1. Przykiad
Warianty A B C D E F | G| H| I J

Produkcja chleba (w tys. ton) 1400 | 1350 | 1300 | 1200 | 1100 | 960 | 800 | 600 | 400 | O
Produkcja maszyn (w tys. sztuk) 0 100 | 140 | 200 | 250 |300 | 350 [ 400 | 440 | 500

Zrédlo: opracowanie wiasne.

Zaznaczajac odpowiadajace poszczegolnym wariantom ilosci produkcji
chleba i maszyn na osi wspohrzednych, otrzymujemy graficzna prezentacje
omawianego tu problemu, przy czym kazdy wariant jest reprezentowany na
rysunku przez jeden punkt od A do J (rys. 1.1).
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Rysunek 1.1. Granica mozliwo$ci produkcyjnych (krzywa transformacji)
Zrédlo: opracowanie wlasne.

Po potaczeniu wyznaczonych na rysunku 1.1 punktéw otrzymujemy
tzw. krzywa transformacji, zwang tez granica mozliwosci
produkcyjnych (wytwoérczych)|[7]. Przemieszczajac zasoby z produkcji
chleba do produkcji maszyn (lub odwrotnie), dokonujemy swoistej
transformacji jednego dobra w drugie, stad krzywa transformacji.
Rownoczesnie krzywa ta laczy punkty lezace na obrzezu calej mapy
punktow reprezentujacych rézne mozliwe warianty wykorzystania zasobow
gospodarczych, stad granica mozliwosci produkcyjnych (wytworczych).



Znajduja sie na niej wiec tylko warianty ekonomicznie efektywne. Sq one
efektywne w tym sensie, Ze sq wobec siebie niejako konkurencyjne, gdyz
w kazdym przypadku mniejsza iloS¢ jednego dobra jest rownowazona
wiekszg iloscig drugiego dobra. Na przykiad przy przejsciu z punktu F do
punktu G zmniejszeniu produkcji chleba towarzyszy zwiekszenie produkcji
maszyn. W porownaniu z wariantem F wariant G (podobnie jak inne
warianty polozone na krzywej) jest wiec efektywny. Natomiast
nieefektywny jest wariant K, ktory w poréwnaniu z wariantem F oznacza
mniejszg produkcje zaréwno chleba, jak i maszyn, a tym samym niepelne
wykorzystanie istniejagcych zasobow gospodarczych. Z kolei wariant L,
ktory w poréwnaniu z wariantem F wydaje sie bardziej atrakcyjny, jest —
przy danych zasobach oraz przy danym poziomie wiedzy i techniki — po
prostu nieosiggalny. Nie mozna bowiem w tych warunkach zwiekszyc
produkcji maszyn, nie zmniejszajac rownoczesnie produkcji chleba.

Sprawdzianem efektywnos$ci produkcji w sensie ekonomicznym jest
zatem w danych warunkach to, czy znajdujemy sie na granicy (krawedzi)
mozliwosci wytworczych. Bedac na tej granicy, wykorzystujemy bowiem
w pehi zasoby gospodarcze; rownoczesnie nie jest mozliwe zwiekszenie
produkcji jakiego$ dobra bez zmniejszenia produkcji innego dobra. Jesli
taka mozliwosc¢ istnieje, to jest to sygnal, ze znajdujemy sie ponizej granicy
mozliwosci wytworczych gospodarki i nie wykorzystujemy w pelni
wszystkich zasobow. Punktom K i L na rysunku 1.1 odpowiadajg wiec inne
niz zaznaczona krzywe transformacji. Wynika stad, ze polozenie krzywej
transformacji moze byc¢ rozne. Zalezy ono od iloSci zasobow oraz
efektywnosci ich wykorzystania, ktora z kolei jest uzalezniona od takich
czynnikow, jak: wiedza i umiejetnosci ludzi, dyscyplina pracy, poziom
techniki i organizacji produkcji. Im sg one wyzsze, tym granica mozliwosci
wytworczych bardziej oddala sie od poczatku uktadu wspohrzednych.
Gospodarki dwu krajow o zblizonych zasobach gospodarczych mogg sie
znajdowac¢ na zupehie innych krzywych transformacji. To, co dla jednej
gospodarki jest osiggalne bez trudu, moze by¢ w danym czasie zupehie
nieosiggalne dla drugiej.

Z pojeciem krzywej transformacji wigze sie szeroko wykorzystywane
w ekonomii pojecie kosztu alternatywnego. Zauwazmy, ze w naszym
przykladzie zwiekszeniu produkcji maszyn towarzyszy zmniejszenie
produkcji chleba. Decydujac sie na wiekszq liczbe maszyn, rezygnujemy



tym samym z pewnej iloSci chleba. Podobnie jest ze wszelkimi decyzjami
zwigzanymi z wyborem w warunkach ograniczonosci zasobow. Dla kazdej
decyzji istnieje wiec w tych warunkach jakas decyzja alternatywna.
Wybierajac cos$, rezygnujemy z czego$ innego. Kupujac pewne produkty,
nie kupujemy innych. Lokujac pieniagdze w jeden rodzaj dzialalnosci,
rezygnujemy z ewentualnego dochodu z innych lokat. Z kazdym tego typu
wyborem wigze sie jakiS koszt. Ten koszt mozna wyrazi¢ w wartosci
najbardziej cennego alternatywnego wariantu wykorzystania zasobow. Tak
pojmowany koszt nazywamy kosztem alternatywnym.

1.5.2. Racjonalnosc¢ gospodarowania i rachunek
ekonomiczny

Zasoby wystepuja w ograniczonych iloSciach i nie wystarczajg do
wytworzenia wszystkich débr, na ktore istnieje spoteczne zapotrzebowanie.
Zasobami trzeba wiec racjonalnie gospodarowa¢, tzn. dokonywac
najbardziej korzystnych wyboréw (optymalnych), dotyczacych celéw oraz
metod (sposobdw) i sSrodkow realizacji tych celow.

Wybdr jest mozliwy wtedy, gdy istnieja rozne, konkurencyjne wobec
siebie (alternatywne) rozwigzania jakiegoS problemu. Mozna wtedy
uwzgledni¢ wiele wariantow i wybraC najlepszy z nich. Trzeba jednak
dysonowaC¢ jasnymi kryteriami wyboru optymalnych decyzji. Tak
np. przedsiebiorca stosujacy kryterium maksymalizacji zysku, wybierze
taka metode garbowania skor, ktéra zatruje Srodowiska naturalne
i spowoduje, ze inne podmioty (np. hodowcy bydia, wilasciciele stawow
rybnych) poniosa straty. Wazne jest tez, aby okresli¢, jaki horyzont czasu
bedzie uwzgledniany przy podejmowaniu decyzji. Na przyklad lokalny
producent lodéw bedzie zapewne spodziewat sie, ze osiggnie zysk wkrotce
po uruchomieniu produkcji, natomiast wiasSciciel kapitatu zainwestowanego
w budowe autostrady liczy sie z tym, ze zysk otrzyma dopiero po latach.

Nauka, ktora zajmuje sie problemami racjonalnego dzialania, jest
prakseologia. Sformulowala ona jedng z fundamentalnych wskazéwek
umozliwiajacych  dokonywanie = wyboru najbardziej  korzystnych
(optymalnych) rozwigzan w procesie gospodarowania. Jest to tzw. zasada



racjonalnego gospodarowania, ktorg formuluje sie zazwyczaj w dwoch
wariantach:

* nalezy dokonac takiego wyboru, aby przy danym nakladzie osiagnac
najwiekszy efekt,

* nalezy dokonac takiego wyboru, aby dany efekt osiaggnac¢ przy uzyciu
najmniejszych nakladow srodkow.

Nalezy zwroci¢ uwage, ze w kazdym z obu wariantow jeden element jest
dany (staty), a drugi zmienny.

Odnoszac uzyskiwane z dzialalnosci gospodarczej efekty do
ponoszonych na nig nakladéw (czy tez naklady do efektow), okreslamy
ekonomiczng efektywnos$¢ gospodarowania. Sposréd roznych wariantow
danej decyzji najbardziej efektywny ekonomicznie jest oczywisScie ten,
w ktorym stosunek efektow do nakladow jest najwyzszy lub stosunek
naktadow do efektow najnizszy.

Porownywanie uzyskiwanych z danej dziatalnosci gospodarczej efektow
(np. dochodow) z ponoszonymi w zwiazku z tq dzialalnosScia nakiadami
(np. wydatkami) w celu wybrania mozliwie najlepszych, czyli najbardziej
efektywnych ekonomicznie, wariantow decyzji nazywamy rachunkiem
ekonomicznym. Uzywajac  wyrazenia ,rachunek ekonomiczny”,
eksponujemy zwlaszcza drugi czlon tego wyrazenia — ,.ekonomicznosc”
kryteriow podejmowania decyzji. Mamy wiec na mysli nie jakikolwiek
rachunek stosowany przy okazji podejmowania decyzji gospodarczych, lecz
rachunek, w ktorym wyraznie dominuja ekonomiczne (a nie
np. ideologiczne czy polityczne) kryteria podejmowania decyzji, a zatem
w ktorym dazy sie do wyboru ekonomicznie najlepszych wariantéw tych
decyzji. Natomiast mniej chodzi o sam ,rachunek” w sensie pewnych
procedur czy tez metod dochodzenia do okreslonych decyzji. Te procedury
(metody) sq oczywiScie wazne, ale rozstrzygajqce znaczenie majg kryteria.
Mozna bowiem stosowaC bardzo wyrafinowane procedury i w ogdéle nie
bra¢ pod uwage kryteriow ekonomicznych.

Postugiwanie sie rachunkiem ekonomicznym jest uzaleznione od
spelnienia przynajmniej trzech warunkow. Po pierwsze, efekty dziatalnoSci
gospodarczej i ponoszone w zwigzku z nig naklady muszq by¢ mierzalne
(wymierne), tzn. dajgce sie wyrazi¢ w okreslonych jednostkach miary. Po
drugie, musza byc¢ one (tj. efekty i naklady) wyrazone w takich samych



jednostkach miary. Po trzecie, trzeba dysponowa¢ mozliwie
jednoznacznym kryterium wyboru. Warunki te nie zawsze sq speinione
w praktyce (zwlaszcza jesli chodzi o mierzalnos¢ efektéw i jednoznacznos¢
stosowanych kryteriow wyboru). O ile np. jesteSmy w stanie dos¢ dok}adnie
obliczaC ponoszone przez panstwo lub przedsiebiorstwa naklady na
dzialalnos¢ socjalng, ochrone srodowiska czy tez badania naukowe, o tyle
nie potrafimy z taka sama dokladnoScig oblicza¢ spodziewanych efektow
(zwlaszcza efektow w sferze produkcji). Oznacza to, Ze nie wszystkie

decyzje spoteczno-gospodarcze moga byc oparte na precyzyjnym rachunku
ekonomicznym.



1.6. Metody badan ekonomicznych, kategorie
| prawa ekonomiczne

Ekonomia stara sie formulowac, a wiec wykrywac¢ i opisywaC, pewne
ogolne prawidlowosci rzadzace procesami gospodarczymi. Tego rodzaju
wykryte i opisane prawidlowosSci nazywamy prawami ekonomicznymi. Sg
one okreslane jako stale powtarzajace sie zaleznosci (zwigzki) miedzy
elementami procesu gospodarowania. Ich identyfikacja nie jest sprawa
prosta. Wynika to przede wszystkim ze zloZonoSci procesu
gospodarowania.

Na proces gospodarowania skladajg sie roznorodne, wielokrotnie
powtarzane dzialania podmiotéw gospodarczych. Dziatania te odbywaja sie
w roznych, podlegajacych wiekszym lub mniejszym zmianom, warunkach.
Sq one reakcjq na roznego rodzaju bodZce i w rézny sposob oddziatujg na
otaczajacy cztowieka Swiat. Miedzy tymi dziataniami zachodza réznorodne
zaleznosci. Ekonomia, postugujac sie takimi metodami, jak: obserwacja
rzeczywistosci, analiza faktow i danych statystycznych, a w pewnej mierze
nawet eksperyment, stara sie okresli¢, ktore z tych zaleznosci sg istotne,
konieczne, stale powtarzajgce sie i majgce w zwigzku z tym charakter
ogolniejszych prawidlowosci, a ktore z nich sg nieistotne, przypadkowe
i wystepuja jedynie sporadycznie. Postepujac w ten sposob, ekonomia
tworzy rownoczesnie pewne abstrakcyjne pojecia, wyrazajgce ogolne
wlasnosci roznych elementéw i aspektow procesu gospodarowania. Te
abstrakcyjne pojecia okresla sie mianem kategorii ekonomicznych. Chodzi
np. o takie kategorie, jak: praca, produkcja, wymiana, rynek, pieniadz,
towar, cena, placa, dochod, popyt, podaz, kapital, procent, zysk itd.
Ustalanie istotnych (koniecznych), stale powtarzajacych sie zwigzkow
i zaleznosci miedzy kategoriami ekonomicznymi jest roéwnoznaczne
z formulowaniem praw ekonomii, a lgczenie tych praw w zwarte,
powigzane ze sobg logicznie systemy 2z konstruowaniem teorii
ekonomicznych. Teorii tych moze by¢ wiele. Kazda z nich zawiera jednak
zazwyczaj pewien odnoszacy sie do okreSlonego aspektu procesu



gospodarowania i tworzacy uporzadkowang, spéjng catos¢ zbior definicji,
twierdzen i hipotez naukowych, odnoszacy sie do okreSlonego aspektu
procesu gospodarowania i tworzacy uporzadkowang catosc.

Teorie ekonomiczne usitujg objasniaC i interpretowaC rzeczywistosc
gospodarczg. Dostarczaja ogolnego obrazu procesow i zjawisk
gospodarczych. W obrazie tym eksponuje sie to, co w danych warunkach
jest typowe i istotne, a pomija to, co jest nietypowe i nieistotne. Objasniajac
rzeczywistos¢, thumaczac np. przyczyny i skutki pewnych proceséw oraz
zjawisk gospodarczych, teorie ekonomiczne dostarczajg tez okreSlonych
wskazowek dla polityki gospodarczej. Jest oczywiste, ze im lepsza jest dana
teoria, tym cenniejsze sq dostarczane przez nig wskazowki.

Niektére prawa ekonomiczne dziataja tylko w Scisle okreslonych
warunkach, inne zas wydaja sie mieC charakter uniwersalny. Przykladem
prawidlowosci pierwszego typu jest prawo popytu i podazy, zgodnie
z ktorym na konkurencyjnym rynku wystepuje tendencja do ustalania sie
cen produktow na poziomie rownowazgcym popyt na nie z ich podaza.
Przykladem prawidlowosci drugiego typu moze byC prawo malejacych
przychodow, zgodnie z ktorym po przekroczeniu pewnego stosunku
miedzy naktadem zmiennego czynnika produkcji (np. liczba pracownikow)
i nakladem czynnika stalego (np. dang dzialka ziemi) dalsze zwiekszanie
naktadu czynnika zmiennego prowadzi do coraz to mniejszych przyrostow
produkcji.

Prawa ekonomiczne majg charakter prawidlowosci typu statystycznego,
inaczej stochastycznego. W przeciwienstwie np. do praw fizyki dziatanie
praw ekonomicznych nie ujawnia sie w kazdym pojedynczym przypadku,
lecz dopiero przy masowym powtarzaniu sie danego rodzaju zdarzen lub
dzialan. W tym sensie mowi sie czesto, Ze prawa ekonomiczne to prawa
wielkich liczb. Dotycza one nie tyle dzialan jednostkowych, ile raczej
wypadkowej tych dziatan. Niemal kazde prawo ekonomiczne powinno by¢
w zwigzku z tym obwarowane klauzulg ,na ogot’, ,zazwyczaj”, ,w
wiekszosci przypadkow” itd.

Prawa ekonomiczne dzialaja obiektywnie, co wyraza sie w tym, Ze po
pierwsze, sa one rzeczywistg, realng cecha procesu gospodarowania i, po
drugie, ich istnienie oraz dzialanie nie zalezy od Swiadomosci i woli ludzi.
Wplyw na dzialanie praw ekonomicznych (i to tylko pewnej ich czesci)
moze byC najwyzej posredni — przez zmiane warunkow, w ktorych



ujawniaja sie okreSlone prawidlowosci. Zmieniajagc pewne warunki
(materialne czy tez spoleczno-ekonomiczne), wplywamy tez w jakims$
stopniu na przebieg procesow gospodarczych i towarzyszace im prawa
ekonomiczne. Jednakze w danych warunkach okreslone prawa dzialaja bez
wzgledu na to, czy sobie to uswiadamiamy, czy tez nie i czy jest to dla nas
bezposrednio korzystne. W praktycznym dzialaniu mozemy — w imie
okreslonych celow (spotecznych czy politycznych) — ogranicza¢ pewne
prawa ekonomiczne, ale zawsze musimy sie wtedy liczy¢ z negatywnymi
skutkami ubocznymi. Na przyklad dzialanie wbrew prawu popytu i podazy,
polegajace na ustalaniu cen na jakies produkty na poziomie nizszym niz
wynika to z relacji popyt—podaz, wywoluje negatywne skutki uboczne
w postaci kolejek w sklepach, spekulacji, nielegalnego obrotu tymi
produktami na tzw. czarnym rynku itp.



1.7. Modele ekonomiczne

Teorie ekonomiczne operuja pewnymi zalozeniami upraszczajacymi
rzeczywistos¢. Mozemy np. zatozy¢, ze dochody kazdego cztonka danego
spoteczenstwa sa dokladnie réwne tzw. Sredniej krajowej, Zze wydajnos¢
pracy wszystkich zatrudnionych jest jednakowa, ze nikt nie pozostaje bez
pracy, ze wszystkie wyprodukowane produkty znajdujg nabywcéw, ze dany
kraj nie utrzymuje kontaktow handlowych z innymi krajami itd. Bardzo
czesto postugujemy sie w ekonomii zalozeniem czy tez klauzulg ceteris
paribus. To lacinskie wyrazenie (odpowiadajace mniej wiecej polskiemu
wyrazeniu ,,przy innych warunkach niezmienionych™) oznacza nastepujqce
postepowanie badawcze: jesli w sytuacji, gdy jakas wielkosc¢ jest okreslona
przez kilka czynnikéw, chcemy uchwyci¢ zalezno$¢ miedzy zmianami tej
wielkosci a zmianami jednego z czynnikéw, to przyjmujemy, ze pozostate
czynniki sie nie zmieniaja.

Zalozenia upraszczajace przyjmowane sg m.in. po to, aby uchwycic
podstawowe  zaleznoSci wystepujagce  w  badanej rzeczywistosci
gospodarczej i uzyskaC jej uproszczony, ale rownoczeSnie przejrzysty
obraz. Ten uproszczony obraz gospodarczej rzeczywistosci to model
ekonomiczny. Pokazuje on =zaleznosci miedzy rdéznymi zjawiskami
ekonomicznymi. Na przyklad: model rynku moze pokazywac zaleznosci
miedzy popytem, podazq i ceng, a model inflacji zaleznoSci miedzy
poziomem cen a iloScig pienigdza w obiegu.

Postugiwanie sie modelami w ekonomii jest koniecznoscig, gdyz
dokladny opis nawet stosunkowo niewielkiego fragmentu okreSlonej
rzeczywistosci gospodarczej jest, w gruncie rzeczy, niemozliwy. Bylby on
zreszta niecelowy nawet wtedy, gdyby byl w peli mozliwy, gdyz préba
ukazania wszystkich szczegotow tej rzeczywistosci utrudniataby (jesli nie
wrecz uniemozliwiata) uchwycenie tego, co jest w niej najwazniejsze i co
chcielibySmy w analizie teoretycznej wyeksponowac.

Przyjmowanie zalozen upraszczajacych i postugiwanie sie modelami
ekonomicznymi jest wiec nie tylko konieczne, lecz takze korzystne.



Ulatwia bowiem analize 1zeczywistoéci gospodarczej. Swiadoma
rezygnacja z rozlicznych szczegolow pozwala lepiej uchwyci¢ catosc.
Postugujacy sie modelami ekonomista jest w podobnej sytuacji, jak ktos
postugujacy sie mapq lub zdjeciem lotniczym okreslonego terenu. Nie ma
na nich, co prawda, wielu szczegdlow, ale za to dobrze widac ogolny zarys
terenu i rozmieszczenie kluczowych dlan obiektow. Warunkiem tego jest
jednakze dobra jakos¢ owej mapy lub zdjecia. To samo dotyczy modelu
ekonomicznego — musi on dobrze odzwierciedla¢ wszystkie istotne cechy
realnej rzeczywistosci, wazne z punktu widzenia problemow, jakie sie chce
bada¢, wykorzystujac ten model.

Modele ekonomiczne mogq byC prezentowane w réznych postaciach:
w postaci zwieztej, niesformalizowanej ekspozycji stownej kluczowych
cech i zaleznosci charakteryzujacych okreSlong rzeczywistosc, ale takze
w postaci wykresow czy tez ukladow rownan matematycznych. Te ostatnig
posta¢ modeli ekonomicznych stosuje sie wspotczesnie bardzo czesto. Bez
wzgledu na sposéb prezentowania modele te zawsze sg uproszczonymi
odwzorowaniami realnego Swiata, w ktorych mniej wazne czy tez
zaciemniajgce obraz catosci czynniki pomija sie lub przyjmuje jako state,
dzieki czemu bardziej widoczne stajg sie zasadnicze elementy i zaleznosci.
Analogicznie do podziatu ekonomii na mikro- i makroekonomie mozemy
wyodrebni¢ modele mikro- i makroekonomiczne.

W modelach ekonomicznych istotng role odgrywajq zaleznosci miedzy
Zmiennymi. odpowiadajace zwigzkom miedzy kategoriami
ekonomicznymi. Zasadnicze znaczenie wsréd nich majg zaleznosci
o charakterze funkcjonalnym, w ktorych jedna zmienna okresla inng
zmienng. Na przyklad wielkos¢ produkcji danego dobra zalezy od liczby
zatrudnionych przy jego produkcji pracownikow, a wielko$S¢ popytu na to
dobro — od jego ceny. Wystepuja tez zalezmosci o charakterze
definicyjnym zwane tozsamos$ciami, w przypadku ktoérych jedng zmienng
okresla sie w kategoriach innych zmiennych. Przyjmujemy, ze np. dochod
danego spoleczenstwa obejmuje czeS¢ wydatkowang na biezacq
konsumpcje oraz czesc oszczedzang. Tego typu zaleznoSci sq prawdziwe
z definicji i nie muszg by¢ poddawane weryfikacji.

Liczba zmiennych w modelu i wystepujacych miedzy nimi zaleznosci
moze byC bardzo rézna. Modele zlozone, w ktorych przyjmuje sie niewiele
zalozen upraszczajacych, charakteryzuja sie duzgq liczbe zmiennych



i zaleznoSci miedzy nimi. Prostsze modele, z niewielkg liczbg zmiennych
i zaleznoSci miedzy nimi, prezentowane sg czesto graficznie, co ulatwia
zrozumienie charakteru zaleznosci miedzy zmiennymi.

Wsréd zmiennych wystepujacych w modelach ekonomicznych mozna
wyodrebni¢ dwie grupy: zmienne w postaci zasoboéw i zmienne w postaci
strumieni. = Zasoby przedstawiaja = wartosci pewnych  wielkoSci
ekonomicznych w danym momencie (inaczej, stan czegos w danym
momencie), np. wartos¢ majatku danej osoby, rodziny lub firmy 31 grudnia
2016 1., wartos¢ zapasoOw danego przedsiebiorstwa, wartosc¢ jego kapitatu,
oszacowane poklady wegla czy ropy naftowej w danym kraju, diug
publiczny (czyli zadluzenie panstwa u obywateli) — wszystkie te wielkosSci
zmierzono w jakim$ momencie czasu. Strumienie wyrazaja wartosci
pewnych wielkosci ekonomicznych w jakims okresie, np.: wydatki danej
rodziny na produkty i ushugi w ciaggu miesigca czy roku, produkcja,
sprzedaz lub inwestycje danej firmy w pewnym okresie, wplywy panstwa
z podatkow lub handlu zagranicznego w danym roku, jego wydatki
i inwestycje w tym roku itd. Mozna powiedzie¢, ze w odroznieniu od
zasobow strumienie muszg mieC okreSlony wymiar czasowy. Bez okreSlenia
wymiaru czasowego nie mialaby wiekszego sensu np. informacja
o wielkosci sprzedazy danej firmy, dochodach i wydatkach danej rodziny,
dochodach i wydatkach budzetu panstwa itd.

Zmienne mozna takze dzieli¢c wedlug innych kryteriow. DoS¢ czesto
zmienne dzieli sie na endogeniczne i egzogeniczne. Zmienne
endogeniczne to takie, ktore sa okreSlone w ramach danego modelu,
inaczej zmienne, ktorych wartoSci mozemy okreslic na podstawie
zaleznosci miedzy elementami modelu. Z kolei zmienne egzogeniczne sg
determinowane przez czynniki (sity) zewnetrzne w stosunku do modelu,
a wiec zmienne, ktorych wartoSci mozemy traktowac jako dane. Zmienna,
ktora w jednym modelu jest zmienng endogeniczng, w innym moze byc¢
zmienng egzogeniczng. Na przyktad w modelu ksztaltowania sie rynkowe;j
ceny (c) dobra X zmienna cx bedzie zmienng endogeniczng, ale w modelu
zachowania sie pojedynczego konsumenta zmienna cx bedzie naleze¢ do
danych, a wiec bedzie zmienng egzogeniczna.



1.8. Ekonomia a inne nauki

Ekonomia jest jedng z wielu nauk ekonomicznych, czyli nauk zajmujacych
sie dziatalnoScia gospodarcza ludzi. Jest ona wsrod nich nauka najbardziej
ogolng. Jej rozwazania odznaczaja sie wysokim stopniem uogodlnienia
konkretnej rzeczywistoSci gospodarczej. Formulujac ogolne prawa
odnoszace sie do okreslonych sfer dzialalnoSci gospodarczej, ekonomia
traktuje te sfery jako wzajemnie ze soba powigzane, warunkujgce sie
elementy procesu gospodarowania.

Oprocz ekonomii (ekonomii politycznej) do nmauk ekonomicznych
zalicza sie tez zwykle historie gospodarczq, zajmujgcq sie badaniem
rozwoju procesoOw i zjawisk gospodarczych w czasie, statystyke
ekonomiczng, ujmujacq procesy i zjawiska gospodarcze w sposob liczbowy,
ekonometrie oraz tzw. ekonomiki (czy tez ekonomie) szczegoélowe,
badajace poszczegblne dziedziny lub aspekty procesu gospodarowania,
takie jak np. ekonomika przemyshi, ekonomika rolnictwa, ekonomika
budownictwa, ekonomika obrotu towarowego, ekonomika transportu,
ekonomika turystyki, ekonomika pracy, ekonomika oS$wiaty, nauka
o planowaniu, nauka o finansach itd.[8] Nauki te odgrywaja wobec
ekonomii role stluzebng, gdyz dostarczajg jej niezbednej wiedzy o faktach
i przebiegu konkretnych procesow gospodarczych. Dzieki tej wiedzy
dokonywane przez ekonomie uogdlnienia (np. w postaci praw
ekonomicznych) moga by¢ zgodne z rzeczywistoscig. ROwniez ekonomia
odgrywa wobec pozostatych nauk ekonomicznych shtuzebng role.
Korzystaja one z wynikow badan ekonomii chociazby w tym sensie, ze
tworzone przez nig ogolne pojecia i formutowane tezy sq niezbednym
punktem wyjscia badan poszczegélnych dziedzin lub aspektow procesu
gospodarowania. Tak wiec wszystkie nauki ekonomiczne uzupehiajg sie
nawzajem.

Szczegolne znaczenie dla rozwoju badan ekonomicznych ma
wspotczesnie statystyka. Opis rzeczywistosci w coraz wiekszym stopniu
dokonuje sie na podstawie danych liczbowych. Wielkie iloSci tych danych



gromadza nieustannie przedsiebiorstwa, instytucje spoteczno-gospodarcze
oraz rzady krajow. Pewna ich czesSc jest publikowana. Nastepnie poddaje sie
je odpowiedniej ,,obrobce” i analizie statystycznej. Statystyka dostarcza
metod 1 narzedzi opisu poszczegolnych procesow oraz zjawisk
gospodarczych, pozwala przetozy¢ konkretne fakty i zdarzenia gospodarcze
na jezyk liczb, ocenia ich znaczenie oraz site zwigzku miedzy nimi. Dzieki
postepom w statystyce potrafimy dzi$ lepiej mierzy¢ natezenie réznych
procesOw i zjawisk gospodarczych oraz wyodrebnia¢ wptywajace na nie
czynniki. Korzystajac z metod i narzedzi wypracowanych przez statystyke,
ekonomia tatwiej moze wychwyci¢ sposrod miliardow faktéw i zdarzen
majacych miejsce w rzeczywistosci te istotne, rzutujagce na pewne
ogolniejsze prawidlowosci. Moze tez formulowac bardziej poprawne
hipotezy dotyczace przysziego przebiegu procesow i zjawisk
gospodarczych.

Ekonomia korzysta tez oczywiscie z dorobku nauk nieekonomicznych.
Chodzi tu przede wszystkim o pozostale nauki spoteczne, takie jak:
socjologia, nauka o panstwie i prawie, politologia oraz filozofia. Pewne
nauki (poza wymienionymi wyzej naukami ekonomicznymi) sa dla
ekonomii naukami pomocniczymi. Nalezy do nich m.in. logika (z ktorej
ekonomia zapozyczyta np. metody wnioskowania, zwlaszcza zas metode
indukcji i dedukcji) oraz matematyka, z ktorej ekonomia — podobnie jak
wiele innych nauk — korzysta coraz czeSciej (stosujac np. pewne formuty
i funkcje matematyczne przydatne do opisu oraz analizy okreslonych
procesow i zjawisk ekonomicznych). Réwniez w tym podreczniku czytelnik
zetknie sie z pewnymi, ograniczonymi raczej do niezbednego minimum,
zastosowaniami matematyki w ekonomii. Wykorzystujemy m.in. pewne
proste funkcje matematyczne oraz pochodng funkcji. W nieco szerszym
zakresie stosujemy metode graficznej prezentacji okreslonych zaleznosci.

Do nauk pomocniczych wobec ekonomii nalezy nauka szczegdlnie
spokrewniona z nig pod wzgledem metodologicznym, tj. prakseologia|9],
czyli nauka o racjonalnym dziataniu. Dzialanie racjonalne to dzialanie
oparte na logicznej, rozumowej ocenie zjawisk i zasad postepowania. Jego
przeciwienstwem jest dziatanie oparte na tradycji i zwyczaju. Prakseologia,
stosujac takie pojecia, jak: cel, Srodek, metoda, plan, sprawnosc,
skutecznos¢,  oszczednos¢  itp.  (okreSlane = mianem = kategorii



prakseologicznych), formuluje zasady sprawnego dziatania. Te kategorie
i zasady sa wykorzystywane szeroko przez ekonomie.



